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Etalase Menarik, 
Pembeli Datang! 
Yuk, Lengkapi Produk 
di Shopeemu!
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🎯 Setelah mengikuti materi hari ini, peserta diharapkan:
1. Memiliki toko online shopee  yang siap digunakan untuk berjualan

2. Memahami cara mendekorasi tampilan toko agar terlihat menarik

3. Mengetahui cara membuat voucher dan menjalankan promo di marketplace

⏱ Susunan Waktu Kegiatan:

10 menit → Penyampaian Materi

45 menit → Sesi Praktik Langsung

5 menit → Tanya Jawab & Diskusi

Output:



Apa itu Marketplace 
Optimization?
Ini adalah proses mengatur dan mengoptimalkan 

tampilan toko serta produk di marketplace, agar 

lebih mudah ditemukan oleh pelanggan dan bisa 

meningkatkan peluang terjadinya penjualan.



Fungsi Marketplace Optimization

Produkmu muncul di urutan teratas 
hasil pencarian di marketplace

Produk Lebih Mudah 
Ditemukan

1

Produk terlihat lebih menarik dengan 
banner yang eye-catching dan 
penataan digital yang 

Tampilan Toko Lebih 
Menarik

2

Mendapat banyak ulasan positif 
yang membantu menaikkan 
peringkat toko

Meningkatkan 
Reputasi Toko

3

Toko dan produk jadi lebih sering 
dikunjungi dan dibeli oleh konsumen

Meningkatkan Kunjungan 
dan Checkout

4

Konsumen lebih percaya dan loyal 
terhadap toko dan brand kamu

Membangun 
Kepercayaan Konsumen

5



Apa saja yang harus di 
Optimize di tokomu?

SKU Produk

Banner Toko

Etalase Toko

1

2

3

Bumping Produk4

Pusat Promosi5



No Task List Cheklist

1 SKU

judul produk

foto produk

category produk

deskripsi produk

harga produk

2 Dekorasi Toko

upload banner toko

setting top produk

3 Etalase Toko

4 Bumping Produk

5 Setting promotion

voucher toko

voucher gratis ongkir

Diskon produk

Checklist

✅



 SKU Produk1

Apa tuh?
Merupakan tampilan gambar dari
produk yang dijual, intinya KTP produkmu!

Note: 
Gambar produk minimal 3 
slide.  Dan disarankan 
untuk gambar depan 
(main image) harus clear 
dan terlihat jelas.



Cara upload SKU Produk - Satuan - Handphone

Pilih ikon “Produk”

Kik “Tambah Produk 
Baru”

Pilih ikon “Toko saya”



Tampilkan

Disini, isi informasi 
mengenai produk kamu.

Lengkapi semua atribut 
produk selengkap 
lengkapnya untuk 
meningkatkan peluang 
produk kamu muncul di 
index pertama 

Kalau sudah, Klik “Tampilkan”

Cara upload SKU Produk - Satuan - Handphone



Cara upload SKU Produk - Satuan - Laptop

1. Pada dashboard seller center, buka menu “produk saya”, kemudian klik 
“tambahan produk baru” di kanan atas



Cara upload SKU Produk - Satuan - Laptop

2. Disini, isi informasi mengenai produk kamu.

Lengkapi semua atribut produk selengkap lengkapnya untuk meningkatkan peluang produk 
kamu muncul di index pertama 

Kalau sudah, Klik “Tampilkan”



Cara upload SKU Produk - Massal 

Untuk upload semua sku dalam jumlah besar, kamu dapat menggunakan fitur “pengaturan massal” 
pada fitur produk saya

Selain upload produk secara manual, kamu juga bisa upload produk secara massal. Namun  kamu hanya 
bisa menggunakan fitur ini melalui laptop



Cara upload SKU Produk - Massal

Selanjutnya pilih fitur “upload file” dan “pilih file”. Untuk file SKU dapat kamu download pada link berikut. 
https://drive.google.com/drive/folders/1sNyHhQLNrQhj23p84do9ti35LaT-M2SM 

Atau Kamu bisa download semua sku pada drive berikut: 
https://drive.google.com/drive/folders/1uufPePEvyXTaJSV6wad-xFsR9jlFtHLC 

https://drive.google.com/drive/folders/1sNyHhQLNrQhj23p84do9ti35LaT-M2SM
https://drive.google.com/drive/folders/1uufPePEvyXTaJSV6wad-xFsR9jlFtHLC


Cara upload SKU Produk - Massal

Masuk ke “produk saya”, kemudian klik “belum ditampilkan”.  Kemudian Masuk ke “Draf”, kalu klik salah satu 
produk yang sudah di upload, kemudian klik “ubah”. 



Cara upload SKU Produk - Massal

Kamu cuman perlu mengisi “kategory” dan lengkapi semua “infomasi penjualan”, selengkap mungkin, agar 
kualitas produkmu “sangat baik”



Cara upload SKU Produk - Massal

Kamu dapat melihat produk yang sudah di upload di bagian “produk saya”. Pastikan kualitas 
informasi produk kamu sudah dalam status “sangat baik”. Jika ada produk dengan kualitas “baik” 
atau “perlu ditingkatkan” , maka kamu harus edit produk secara manual dengan cara klik ubah, 
dan lengkapi bagian spesifikasi produk.



Banner Toko2

Fungsi banner
Sebagai media promosi visual yang menarik perhatian 
konsumen juga informasi penting seperti promo, diskon, dan 
hari khusus.

Jenis banner

Produk BaruGreetingsInformasiPromosi



Cara upload banner - Handphone

1.  Klik “Kunjungi Toko” 
pada kanan atas

2.  Kemudian pilih fitur 
“Ubah”

3.  Pada bagian 
halaman toko klik 
“Mulai”



Cara upload Banner - Handphone

4. Pilih template yang 
kamu suka

5.  Kemudian klik 
pakai

6. Masukkan banner tokomu. Kamu dapat menggunakan banner yang 
telah disediakan oleh bestie sejahtera di link berikut.
https://drive.google.com/drive/folders/1RslJwe5pXX-qCetQDO3y0-A2N
aiPR9h5 

Note: 
Tambahkan link produk 
di setiap banner untuk 
memudahkan audience 
membeli produk kamu

https://drive.google.com/drive/folders/1RslJwe5pXX-qCetQDO3y0-A2NaiPR9h5
https://drive.google.com/drive/folders/1RslJwe5pXX-qCetQDO3y0-A2NaiPR9h5


Cara upload banner - Laptop

Pada dashboard seller center 
Klik “Dekorasi Toko”



Klik “Buat Daftar 
Baru”

Cara upload banner - Laptop

Untuk pengaturan  
banner toko versi 

mobile / handphone

Untuk pengaturan  
banner toko versi 
website/ laptop



Cara upload banner - Laptop

Klik “Banner Toko”

Disini, kamu bisa memilih 
ukuran banner nya sesuai 
yang kamu mau

Tambahkan link produk di 
setiap banner untuk 
memudahkan audience 
membeli produk kamu

Untuk banner yang bisa kamu pakai di toko mu dapat dilihat pada link berikut : 
https://drive.google.com/drive/folders/1RslJwe5pXX-qCetQDO3y0-A2NaiPR9h5 

https://drive.google.com/drive/folders/1RslJwe5pXX-qCetQDO3y0-A2NaiPR9h5


Etalase Toko3

Untuk mengelompokan 
produk yang ada di toko 
sesuai dengan kategori yang 
dibuat sendiri.

Mempermudah calon 
customer untuk menemukan 
produk yang dicari lebih 
cepat

Buat apa?

*Tampilan kategori atau etalase melalui mobile dan laptop



Cara membuat Etalase Toko - Handphone

1.  Klik “Kunjungi Toko” 
pada kanan atas

2.  Kemudian pilih fitur 
“Ubah”

3.  Pada bagian 
Kategori  toko klik 
“Mulai”

4.. Isi nama kategori tokomu, dan 
tambahkan produk yang termasuk 
ke dalam kategori tersebut



Cara membuat Etalase Toko - Laptop

Klik “Dekorasi Toko”



Cara membuat Etalase Toko
Klik tab “Halaman Kategori”



Klik “Kategori”
lalu akan muncul 
dropdown

Contoh Etalase Toko

Klik “Cooking Product”



Bumping Produk4 

Tujuan :
agar produk kamu bisa naik di index pertama 
pada category product terbaru dan terlaris 
tanpa berbayar (tidak menggunakan iklan). 

Tips: 
Konsisten dilakukan setiap hari setiap 4 jam 
sekali.

Index pertama pencarian 
shopee adalah produk 
yang pertama kali muncul 
saat audience mengetik 
kata kunci.



Cara bumping produk - Handphone

1. Pada dashboard seller 
center, pilih menu “produk”

2. Selanjutnya  klik menu 
produk saya dan pilih produk 
yang ingin kamu bumping 
dengan mengklik titik tiga 

3. Step terakhir, klik naikkan 
produk. Dan lakukan hal 
yang sama pada 4 produk 
lainnya



Cara bumping produk - Laptop

1. Pada dashboard shopee seller, klik menu 
produk saya dan pilih produk yang ingin 
kamu boosting

2.  Pada menu lainnya , pilih 
produk naikkan produk. 

3. selanjutnya akan 
muncul fitur “hitung 
mundur” 

Note: 
Setiap 4 jam sekali, kamu hanya bisa bumping 5 
produk. Sehingga kamu bisa memfokuskan produk 
apa yang paling banyak dimasukkan ke keranjang 
belanja audience mu



Fitur Promosi5

Fitur marketplace yang 
memungkinkan kamu mengatur 
berbagai jenis promotion atau 
diskon untuk mendorong 
pembelian. Di tokomu!

Jenis - jenis Fitur Promotion 
Marketplace :

1. Promo Toko
2. Voucher
3. Flash Sale
4. Paket Diskon
5. Kombo hemat
6. Promo Ongkir
7. Hadiah dengan minimal 

belanja



Promo Toko

1. Pada fitur promosi pilih 
fitur “promo toko”

2. Kemudian klik buat 
promo diskon bari

Penawaran khusus berupa harga coret atau diskon dari penjual untuk menarik lebih banyak pelanggan.

3. Lengkapi atribut promotion, 
mulai dari nama, periode promo 
hingga jenis produk yang mau 
dipromosikan

Tampilan Promo 
toko



Voucher
Potongan harga yang bisa digunakan pembeli, dengan cara redeem/pakai voucher

1. Pada fitur promosi pilih 
fitur “voucher”

2. Kemudian Pilih voucher 
apa yang mau kamu buat. 
Kamu juga bisa membuat 
lebih dari 1 voucher 

3. Lengkapi atribut promotion, 
mulai dari nama, periode promo, 
%disc, minimal belanja, kode 
voucher, dll. Kemudian klik simpan

Tampilan Voucher toko



Flash Sale Toko Saya
Promo diskon besar-besaran untuk produk tertentu dalam waktu terbatas dengan jumlah stok terbatas

1. Pada fitur promosi pilih 
fitur “flash sale toko saya”

2. Pilih periode tanggal 
dan waktu untuk flash 
sale

3. Lengkapi atribut 
promotion (diskon stok 
variasi promo, dan batas 
pembelian)

4. Pilih produk yang ingin 
kamu flash sale, 
kemudian klik 
tambahkan

Tampilan Flash 
Sale toko



Paket Diskon
Promo harga spesial jika customers membeli lebih dari 1 produk tertentu sekaligus dalam satu paket

1. Pada fitur promosi pilih 
fitur “Paket Diskon”

2. Lengkapi atribut 
promotion (periode, tipe 
paket, dan produk)

3. Isi tipe paket diskon 
sesuai kebutuhan

Note: 
Minimal beli 2 karton produk yang 
dipilih, maka customer dapat 
potongan harga 5%. Kamu juga 
bisa menambahkan jika membeli 3 
karton maka discountnya lebih 
banyak hingga 10%.



Kombo Hemat
Penawaran khusus saat pembeli membeli produk tambahan atau kombinasi produk dengan harga lebih 
hemat.

1. Pada fitur promosi pilih 
fitur “Kombo hemat”

2. Kamu bisa 
menambahkan produk 
gratis atau tebus murah di 
fitur kombo murah.



Kombo Promo ongkir Toko
Penawaran gratis atau diskon biaya pengiriman, sehingga pembeli tidak perlu khawatir dengan biaya 
ongkos kirim yang mahal.

1. Pada fitur promosi pilih 
fitur “Kombo hemat”

Form untuk ikut gratis ongkir Xtra
https://seller.shopee.co.id/portal/survey?independ
ent_id=9e2210ee0187dc45b1dd062cf4e5d62e 

https://seller.shopee.co.id/portal/survey?independent_id=9e2210ee0187dc45b1dd062cf4e5d62e
https://seller.shopee.co.id/portal/survey?independent_id=9e2210ee0187dc45b1dd062cf4e5d62e


Day-3

Etalase Menarik, 
Pembeli Datang! 
Yuk, Lengkapi Produk 
di Tokopedia dan 
tiktokmu!
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